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Prospecter activement afin d'ouvrir de nouveaux comptes professionnels ;

Envoyez votre CV à :
recrutement@flo-fermetures.fr

Profil : 

Vous êtes issu/e d'une formation technique ou commerciale de niveau Bac+2/3 assortie d'une
expérience significative d'au moins 10 ans en vente en B to B dans le secteur de la menuiserie et
particulièrement sur la commercialisation de solutions de fermetures.

Vous faites preuve d'assertivité, de ténacité et d'un grand sens du service. Votre capacité d'écoute et
votre intelligence relationnelle seront de véritables atouts pour performer dans ces missions.

Lieu de travail : Télétravail - Secteur d’intervention : Région Ile-de-France 
                             Rattachement contractuel : siège social situé 6 rue du Chapelet, 49340 VEZINS
Contrat : CDI à pourvoir à partir de décembre 2024
Avantages sociaux : mutuelle, RTT, véhicule de fonction, PC et téléphone de fonction, participation aux
bénéfices, avantages CSE

TECHNICO-COMMERCIAL H/F

 Suivre, animer et fidéliser votre portefeuille clients (installateurs en réseau ou indépendants) ;
 

D'animer l'activité commerciale des adhérents du réseau Wizeo et contribuer à son
développement ;

Répondre aux questions des clients grâce à votre expertise technique et contribuer à les faire
progresser sur la vente et l'installation de nos produits ;

Rattaché(e) au Directeur Général Adjoint de la société Fermetures Loire Océan, vous serez amené(e) à
promouvoir les gammes fabriquées et distribuées par la société en région Ile-de-France. Pour cela, vous
serez en charge de : 

Fermetures Loire-Océan (FLO) créée en 1993, société du Pôle Fermetures Ouest du Groupe Bouyer-Leroux,
spécialisée dans la conception et la fabrication de volets roulants, portes de garage, protections solaires et  
moustiquaires à destination de nos clients qui œuvrent majoritairement dans la rénovation de l’habitat. FLO
Fermetures, c'est aussi la création du premier réseau d'installateurs certifiés comportant plus de 180
magasins à ce jour, le réseau WIZEO.

Au sein du service commercial et dans le cadre de son développement, FLO recherche son futur(e) :

FLO, c'est aussi : 
Une entreprise à taille humaine (environ 60 salariés), chaleureuse et en pleine croissance !

Vous souhaitez contribuer à l'évolution de la société et faire partie du Groupe Bouyer-Leroux ?

Alors rejoignez l'équipe FLO ! 
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Réaliser des propositions commerciales avec le soutien administratif et commercial du
service client/ADV ;

Assurer le reporting mensuel de votre activité auprès de votre direction.06


